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ВВЕДЕНИЕ 

 

Терминологический словарь по дисциплине «Бизнес-планирование» 

способствует систематизации знаний студентов ввиду активизации их 

самостоятельной работы с базой источников, а именно, с нормативно-

правовыми актами, специальной литературой, электронными ресурсами. 

В состав словаря включены специальные слова и значения, которые 

являются узкопрофессиональными терминами по данной дисциплине. 

Значение термина раскрывается в кратком определении, достаточном 

для понимания самого слова и его употребления. 

Терминологический словарь не содержит сведения для всестороннего 

знакомства с самим называемым определением. 
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Краткий терминологический словарь 

Активы — имущество, принадлежащее предприятию на правах 

собственности и имеющее денежную оценку. 

Активы внеоборотные— активы, многократно принимающие участие 

в производственном цикле и переносящие свою стоимость на производимую 

продукцию постепенно, частями, в течение нескольких производственных 

циклов. 

Активы материальные— здания, оборудование, сырье, готовая продукция 

и пр. 

Активы нематериальные — активы, которые не имеют материально-

вещественной (физической) формы, но используются в течение длительного 

времени в хозяйственной деятельности предприятия и приносят ему доход 

(патенты, торговые марки (товарные знаки), бренды, деловую репутацию 

предприятия, авторские и иные права и другие виды интеллектуальной 

собственности). 

Активы оборотные (текущие) — часть имущества предприятия, 

обслуживающая текущую производственно-хозяйственную деятельность и 

полностью потребляемая (видоизменяющая свою форму) в течение одного 

операционного цикла. 

Активы финансовые — денежные средства в кассе предприятия и на 

расчетном счете предприятия в банке, ценные бумаги, вклады в уставный 

капитал других предприятий. 

Амортизационные отчисления — денежное выражение той части 

стоимости основных средств, которая уже перенесена на продукт в процессе 

его производства. 

Амортизация — процесс постепенного перенесения стоимости средств 

труда по мере их износа на готовый продукт. 

Аренда — договор о предоставлении имущества, земельной площади и т.д. 

во временное пользование за плату. 

Ассортимент — перечень продукции с отражением ее наименования 

и предметных характеристик. 

Бизнес-план — документ, который в краткой форме дает ответы на вопросы 

о том, каковы ваши цели, как вы можете их достигнуть и каких финансовых 

средств это потребует. 

Выработка — объем произведенной продукции в единицу времени. 

Доход — разница между денежными поступлениями, полученными 

бизнесом, и расходами по ведению дел. 

Износ — утрата средствами труда стоимости (меновой и потребительной) 

под действием различных причин (факторов). 

Износ моральный — потеря стоимости (меновой и/или потребительной 

стоимости) в результате появления более дешевых (первый вид морального 

износа) и производительных (второй вид морального износа) средств труда. 

Износ физический — потеря стоимости (меновой и потребительской 

стоимости) средствами труда в результате естественной эксплуатации 

(употребления) или условий хранения (неупотребления). 
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Имущество — совокупность материальных, нематериальных и финансовых 

элементов (активов), принадлежащих предприятию и используемых для 

осуществления его деятельности. 

Кадровое обеспечение — система подбора, подготовки, расстановки, 

стимулирования и использования трудовых ресурсов. 

Кадры — совокупность наемных работников различных профессионально-

квалификационных групп, занятых на предприятии в соответствии со 

штатным расписанием. 

Кредит — экономические отношения между различными партнерами, 

возникающие при передаче имущества или денег другому лицу 

(физическому или юридическому) во временное пользование на условиях 

возвратности и, как правило, с уплатой процентов. 

Лицензия — разрешение, выдаваемое государственными органами на право 

ведения той или иной хозяйственной деятельности. 

Маркетинг — система управления производственно-сбытовой 

деятельностью предприятия, направленная на получение приемлемой 

величины прибыли посредством учета рыночных условий и активного 

влияния на них (определение потребностей покупателей, осмысление этих 

потребностей с точки зрения производственных возможностей предприятия, 

планирование и управление разработкой изделий и услуг, определение цен и 

продвижение товаров к покупателям путем стимулирования их 

распределения между выбранными рынками сбыта). 

Материалы — продукция обрабатывающих отраслей промышленности. 

Мотивация труда — побуждение работников к деятельности по 

достижению целей предприятия через удовлетворение их собственных 

потребностей. 

Мощность производственная — объем (количество) продукции 

соответствующей номенклатуры и ассортимента, который может быть 

произведен за определенный период времени при полной загрузке 

технологического оборудования, эффективной организации производства и 

труда. 

Налог — обязательный, индивидуально безвозмездный платеж, взимаемый с 

юридических и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им по 

праву собственности (хозяйственного ведения или оперативного управления) 

денежных средств в целях финансирования расходов государства. 

Налог на прибыль — объектом обложения налогом на прибыль является 

валовая прибыль, представляющая собой сумму прибыли от реализации 

продукции (работ, услуг) и других доходов, уменьшенных на сумму расходов 

по этим операциям. 

Налоги местные — взимаются местными органами управления на 

соответствующей территории и поступают в местные бюджеты. 

Налоги федеральные — взимаются федеральным правительством на 

основании государственного законодательства страны и направляются в 

государственный бюджет. 
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НДС — налог на добавленную стоимость, представляет собой форму изъятия 

в бюджет части прироста стоимости, которая создается на всех стадиях 

процесса производства — от сырья до предметов потребления. Объектом 

обложения является добавленная стоимость, которая определяется 

посредством исключения из объема продукции стоимости потребленных на 

ее производство сырья, материалов, полуфабрикатов, приобретенных со 

стороны, и некоторых других затрат. Добавленная стоимость включает 

заработную плату с отчислениями на социальное страхование, прибыль, 

проценты за кредит, расходы на рекламу, транспорт, электроэнергию и т.д. 

Нормирование — установление оптимальной величины экономических 

ресурсов (в минимальном, но достаточном объеме), необходимых для 

организации и осуществления нормальной (бесперебойной) хозяйственной 

деятельности предприятия. 

Оборотные производственные фонды — часть производственных фондов 

предприятий, целиком потребляемая в одном производственном цикле 

и полностью переносящая свою стоимость на изготовляемый продукт. 

Организационная (общая) структура — совокупность функциональных 

подразделений предприятия, включающая производственную структуру, 

производственную инфраструктуру, непроизводственную инфраструктуру 

и структуру управления. 

Основные средства предприятия— это стоимостное выражение средств 

труда, которые участвуют во многих производственных циклах, сохраняя при 

этом свою натуральную форму, и переносят свою стоимость на продукт 

постепенно, частями, по мере износа. 

Основные фонды предприятия— основные активы (средства труда), 

используемые неоднократно или постоянно в течение длительного периода, 

но не менее одного года, для производства товаров, оказания услуг. 

Патент— документ, удостоверяющий авторское и исключительное право на 

изобретение. 

Предпринимательство — инициативная самостоятельная деятельность 

граждан и их объединений, осуществляемая на свой риск, под 

имущественную ответственность, направленная на получение прибыли. 

Предприятие— самостоятельный хозяйствующий субъект, обладающий 

правами юридического лица, созданный в порядке, установленном законом 

для производства материальных благ и услуг, с целью удовлетворения 

общественных потребностей и получения прибыли. 

Прибыль от реализации продукции— рассчитывается как разница между 

выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную 

стоимость и затратами на производство и реализацию, включенными 

в себестоимость продукции (работ, услуг). 

Прибыль чистая — прибыль, остающаяся у предприятия после уплаты 

налогов и других платежей в бюджет; поступает в полное распоряжение 

предприятия. 
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Производительность труда — интегральный показатель эффективности 

живого труда, вооруженного конкретными средами производства и 

определенным образом организованного в пространстве и во времени. 

Производственная программа — система плановых заданий, отражающих 

объем, номенклатуру и ассортимент выпускаемой продукции. 

Производственная структура — совокупность образующих предприятие 

рабочих мест, участков, цехов и служб и их взаимосвязи, возникающие 

в процессе производства продукции. 

Производство — организация технологической производственной 

деятельности предприятия по изготовлению качественной продукции и 

оказанию качественных услуг потребителям. 

Простое воспроизводство — восстановление первоначальных 

потребительских свойств объекта основных средств или его замена на 

аналогичный по техническим и технологическим свойствам объект. 

Расширенное воспроизводство — реконструкция или модернизация 

объекта основных средств, замещение объекта более современным, 

улучшенным аналогом. 

Реклама — коммерческая пропаганда потребительских свойств товара 

(услуги) с целью стимулирования его продажи, содержащая избирательную 

информацию о товаре и формирующая определенное представление 

покупателя о нем. Рекламная информация призвана способствовать 

реализации товаров (работ, услуг), а также формировать и поддерживать 

интерес к юридическому или физическому лицу, о котором она сообщает. 

Ресурсы — совокупность естественных (природных) и искусственных 

(рукотворных, созданных человеком) благ. 

Рынок — любой институт или механизм, который сводит вместе 

покупателей и продавцов определенного товара или услуги. 

Сбыт — организация и управление товарными потоками, направляемыми от 

предприятия к потребителям. 

Свободные ресурсы — ресурсы, потенциально не вовлеченные в 

хозяйственный оборот, количество которых неограниченно (условно 

неограниченно). 

Сделка — договор по торговым платежам, кредитным операциям и т.д., 

заключается между двумя или несколькими сторонами; оговаривается 

стоимость, согласовываются условия, время, место совершения сделки. 

Сертификат — документ, удостоверяющий тот или иной факт, например, 

сертификат безопасности изделий, сертификат качества и т.д.; обладание 

сертификатом служит рекламой, обеспечивающей расширение производства 

товаров и услуг. 

Снабжение (материально-техническое) — приобретение, хранение 

и подготовка к использованию в процессе производства необходимых 

материально-технических ресурсов. 

Стоимость основных средств первоначальная — стоимость основных 

средств в момент их производства и ввода в эксплуатацию в ценах данного 

года. 
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Страховой запас — запас, необходимый в тех случаях, когда происходят 

сбои в условиях и сроках поставки, поступают некомплектные партии, 

нарушается качество поставляемых материалов. 

Структура — упорядоченная совокупность взаимосвязанных элементов, 

находящихся между собой в устойчивых отношениях. 

Субсидия — пособие, преимущественно в денежной форме, 

предоставляемое государством за счет средств государственного бюджета 

местным органам власти, юридическим и физическим лицам. 

Сырье — продукция сельского хозяйства и добывающей промышленности. 

Технологический процесс — целесообразное изменение формы, 

химического состава, структуры предметов труда. 

Товар — продукт деятельности, предназначенный для продажи. 

Товарная номенклатура — систематизированный перечень продукции 

с классификацией и разделением на группы и подгруппы. 

Торговля оптовая — продажа больших партий товара с целью 

перепродажи. 

Торговля розничная — продажа небольших партий товара непосредственно 

клиенту. 

Точка безубыточности — момент, когда доходы равны расходам. 

Трудовые ресурсы — трудоспособная часть населения, обладающая 

физическим развитием, умственными способностями и знаниями, 

необходимыми для занятия общественно-полезной трудовой деятельностью. 

Трудоемкость — затраты рабочего времени на производство единицы 

продукции. 

Уставный фонд — наиболее устойчивая величина стартового капитала, 

дающая импульс для деятельности предприятия, вносится участниками 

учреждаемого предприятия при его образовании; размер уставного фонда 

устанавливается учредительным договором и фиксируется в уставе; вклад, 

оцененный в денежных единицах, составляет долю участника в уставном 

фонде; в качестве взноса могут быть здания, сооружения, оборудование и 

другое имущество, относящееся к основным средствам. 

Устав предприятия — документ, определяющий цели, профиль и задачи 

предприятия, сферу его деятельности, органы управления и контроля, 

порядок образования имущества, распределения прибыли (дохода), условия 

реорганизации и иные положения; утверждается учредителем предприятия. 

Учредительные документы — юридические документы, подаваемые 

местным или федеральным властям, указывающие цель и правила 

деятельности компании; прежде чем предприятие получит юридический 

статус и сможет заниматься своей деятельностью на законных основаниях, 

эти документы должны быть утверждены местными или федеральными 

властями. 

Фондоемкость — показатель, обратный показателю фондоотдачи, 

характеризующий отношение средней стоимости основных фондов к объему 

произведенной продукции. 

Цена — денежное выражение стоимости товара. 
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Экономическая модель — упрощенное представление экономической 

действительности, позволяющее выделить наиболее важные взаимосвязи 

изучаемых экономических процессов и явлений. 

Экономические ресурсы— (от лат. ressource — «вспомогательное 

средство») — совокупность материальных и нематериальных факторов и 

средств, обеспечивающих бесперебойный процесс производства. 

Юридическое лицо — юридическим лицом признается организация, 

которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном 

управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам 

этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять 

имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть 

истцом и ответчиком в суде. 
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